
M E T A H U B  ·  M E T A  U N I V E R S I T Y

NomadBox
Ежемесячная коробка с казахстанскими снеками, изделиями 

ручной работы и историей каждого мастера внутри.

2020
первая коробка

4 300
подписчиков

57
мастеров-партнёров

Обзор стартапа · не является предложением инвестиций



П Р О Б Л Е М А

Мастер делает, но не продаёт

83%
ремесленников Казахстана продают только 

на ярмарках и через знакомых — без 

постоянного канала сбыта

Опрос 210 мастеров, 2025

Витрины нет

Изделие ручной работы теряется среди фабричного товара на 

маркетплейсе и продаётся ниже себестоимости.

Диаспора не может купить

Полтора миллиона казахстанцев за рубежом просят родных «привезти 

домашнего». Доставки как услуги нет.

Подарок гостю искать негде

Компании и вузы ищут представительский подарок с местным характером 

и покупают магниты из Китая.
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Р Е Ш Е Н И Е

Коробка, которая рассказывает
Каждый месяц — 6–8 предметов от разных мастеров, объединённых темой, и печатная книжечка с историей каждого 

производителя.

1

Кураторский отбор

Каждую коробку собирает редактор: 

тема месяца, сочетание вкусов и 

фактур, ничего случайного.

2

История внутри

Кто сделал, в каком ауле, из чего и 

почему именно так. Предмет перестаёт 

быть просто предметом.

3

Честная доля 

мастеру

Производитель получает 55% 

розничной цены и гарантированный 

объём заказа на полгода вперёд.

Подписка удерживает клиента в среднем 7,4 месяца — вдвое дольше, чем разовая покупка сувенира.
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П Р О Д У К Т

Три подписки

Дәм

Только съедобное: курт, чак-чак, мёд, 

травяные чаи, сухофрукты.

9 900 ₸ / мес

Қолөнер

Ремесло: войлок, керамика, кожа, 

текстиль. Один крупный предмет в 

месяц.

18 900 ₸ / мес

Сыйлық

Корпоративная коробка под 

брендирование, от 20 штук, с 

открыткой компании.

от 14 000 ₸ / шт

Доставка по Казахстану включена в цену; отправка за рубеж — по тарифу почты.
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Р Ы Н О К

Кто покупает коробку

38%

27%

24%

11%

Городская молодёжь 22–35 Диаспора за рубежом

Корпоративные заказы Подарок туристу

18 млрд ₸
рынок подарков и сувениров Казахстана, 2025

4,2 млрд ₸
сегмент подписок и готовых наборов

510 млн ₸
цель NomadBox к 2028 году

Оценки команды; цифры иллюстративные и требуют проверки перед публикацией.
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К О Н К У Р Е Н Т Ы

Где ещё берут местное

Сувенирные лавки Готовый ассортимент Фабричный товар, часто импортный, без истории и без связи с мастером

Instagram-мастера Прямая продажа Найти сложно, доставка непредсказуема, покупка разовая

Маркетплейсы Большой выбор Ручная работа тонет среди дешёвого масс-маркета, цена падает

NomadBox Подписка + кураторство
Отбор редактора, история производителя, регулярность и доставка за 

рубеж

Мы продаём не предмет, а повод: раз в месяц человек получает кусочек страны с именем автора.
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У Н И К А Л Ь Н О С Т Ь

Почему повторить трудно

01
Сеть из 57 мастеров

Шесть лет отношений: у каждого свой договор, объёмы и сроки. Такую сеть нельзя купить, 
её собирают годами.

02
Редакция, а не склад

Коробку собирает человек с вкусом и знанием контекста. Алгоритм так не умеет.

03
Логистика в 14 стран

Отработанная схема отправки продуктов питания за рубеж с учётом таможенных 
ограничений.

04
Собственный контент

Съёмки в мастерских, тексты, видео. Это же работает как маркетинг для самих 
производителей.
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Р О У Д М А П

Куда растём

2026
Свой цех упаковки

Собственная сборка и брендированная коробка. Себестоимость логистики ниже на треть, 8 000 подписчиков.

2027
Экспорт как основной канал

Склады-хабы в Стамбуле и Берлине, доставка по Европе за 4 дня. Половина выручки — из-за рубежа.

2028
Витрина мастеров

Отдельный магазин, где производители продают напрямую, а NomadBox отвечает за качество и доставку.
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К О М А Н Д А

Кто собирает коробки

АД

Айгуль Досжанова

Сооснователь, кураторство

Этнограф по образованию, 

лично объехала все 57 

мастерских.

РТ

Роман Тян

Сооснователь, операции

Логистика и склад, до NomadBox 

работал в международной 

доставке.

ЖС

Жания Сматова

Контент

Съёмки в мастерских, тексты в 

коробку и работа с соцсетями.

БК

Бекзат Курмангали

B2B-направление

Корпоративные наборы для 

компаний и университетов.

Состав команды указан условно и уточняется перед публикацией.
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К О Н Т А К Т Ы

Соберём коробку под вас

Для компаний и вузов делаем персональный набор: подбираем состав под повод, добавляем 

брендированную открытку и развозим по адресам.

С А Й Т

nomadbox.kz

П О Ч Т А

hello@nomadbox.kz

Т Е Л Е Ф О Н

+7 727 000 00 00

I N S T A G R A M

@nomadbox.kz

NomadBox · резидент бизнес-инкубатора METAHUB · META University, 2026


